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(®) CATEGORIA D PUBBLCIA

Professionista con esperienza pluriennale nel settore COMMERCIO in ruoli
VENDITA, Si distingue per I'ampio ventaglio di competenze
multidisciplinari, oftime doti di comunicazione interpersonale e abilite di
menforing del personale grazie alle quali sa instaurare relazioni
significative e garantire un ambiente dij lavoro dinamico e produttivo.
Dimostra salda leadership, versatilits e capacita di ottimizzare
costantemente i processi aziendali potenziando il workflow e l'efficienza
organizzativa attraverso un atteggiamento propositivo e proattivo alla
risoluzione di problematiche anche complesse. Professionista con MOLT]
anni di esperienza in COMMERCIO e qualifica AUTO dispone di un solido
background nella gestione di team e nel raggiungimento, e
superamento, degli obiettivi prefissati. Persegue costantemente
l'eccellenza in ambito lavorativo grazie a grande energia e capacitd di
concentfrazione.

* Comunicazione efficace * Orientamento alla clientela

* Pensiero analitico e capacita di * Oftima resistenza allo stress
problem solving * Predisposizione al lavoro di

* Competenze di contabilitd e squadra
fatturazione * Padronanza d'uso di

* Flessibilita e capacita di [Sfrumento/Macchinario]
adattamento * Capacitd di gestione del tempo

* Dofi di leadership * Forte motivazione e attitudine

* Propensione al lavoro per propositiva
obiettivi * Capacitd di ascolto attivo

* Uso dei principali strumenti * Consapevolezza interculturale
informatici

* Tecniche di vendita
* Inventario e gestione delle scorte
di magazzino

AUTISTA LIMOUSINE
CAR BAZAR SAS - Genova



01.2015 - Attuale

03.2007 - 12.2014

* ldeazione di soluzioni credfive ed efficaci g problemi di lieve o piU seria
entitd sfruttando linnata capacita di analisi, sintesi ed elaborazione di
adeguati piani d'azione.

* Conseguimento degli obiettivi [T ipologial] su [Periodo] grazie all'uso
strategico di tecniche di vendita [Descrizione].

* Conseguimento degli obiettivi assegnati nel pieno rispetto delle
tempistiche stabilite, ottenendo risultati soddisfacenti sia su attivita
sviluppate a livello individuale che partecipando attivamente a
progetti di team con impegno, capacitd e dedizione costanti.

* Uso esperto di [Software] per lo svolgimento delle proprie mansioni
assicurando accuratezza e aggiornamento costante in materia.

* Ascolto e valutazione di richieste, domande, feedback e istruzioni ed
elaborazione di risposte e azioni adeguate e capaci di assicurare i
migliori risultati in tempi brevi,

* Disbrigo e archiviazione sig cartacea che digitale delle pratiche
amministrative secondo i processi aziendali e nel rispetto dei principi di
correttezza formale e meticolosa gestione delle scritture contabili e
delle scadenze fiscali obbligatorie.

* Garanzia della correttq operativitd mediante il costante
aggiornamento dellinventario, la verifica periodica dei livelli di scorte
di [Prodotto] e linoltro tempestivo degli ordini di acquisto per
assicurarne limmediato approvvigionamento.

* Gestione di un team di [Numero] membri con particolare attenzione
ad attivita di motivazione e formazione continua al fine di garantire
un'elevata qualita del servizio e un ambiente di lavoro salubre e
produttivo.

* Altenta organizzazione e pianificazione di [Attivitd] identificando
obiettivi e priorit e tenendo conto del tempo e delle risorse a
disposizione per garantime il corretto completameno.

* Gestione delle attivitt ordinarie e straordinarie dimostrando una
spiccata autonomia operativa maturata grazie alla conoscenza
approfondita di procedure, requisiti e routine di lavoro.

* Comunicazione chiara ed efficace con colleghi, superiori e clienti sia in
presenza che da remoto, avendo cura di instaurare un dialogo
cosfruttivo e aperto al confronto.

* Svolgimento delle mansioni e degli incarichi assegnati con
professionalitds, concentrazione ed efficacia anche in situazioni di
intensa pressione lavorativa, rispettando le scadenze stabilite
mantenendo al contempo elevati standard qualitativi.

* Sostegno decisivo alle attivité [Descrizione] mediante un approccio
flessibile e capacita di adattamento a nuove situazioni e procedure
senza mai penalizzare la qualita del proprio lavoro.,

RESPONSABILE COMMERCIALE VENDITE
CAR BAZAR SAS - GENOVA

¢ Sviluppo delle attivite di vendita e gestione dei clienti,

* Creazione e gestione del portafoglio clienti, attivita di hunting e
sviluppo di nuove partnership.

* Elaborazione di forecast funnel e verifica del raggiungimento dei
volumi di vendita nei tempi e nei modi stabiliti in fase di pianificazione.

ADDETTO VENDITE
ME STESSO - Genova

* Esposizione e applicazione di promozioni, offerte e scontistica.

* Esposizione efficace al cliente di vantaggi e caratteristiche dei prodotti
in modo da stimolare linteresse allacquisto,

¢ Accoglienza dei clienti in negozio e assistenza fino all'creciricta
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* Confezionamento delle merci e svolgimento delle operazioni di cassa.

* Allestimento di pareti o scaffale con esposizione dei prodotti secondo
le tecniche di visual merchandising indicate.

* Coordinamento con il magazzino per il riforimento degli scaffali,

* Gestione del punto vendita o di un singolo reparto anche in
collaborazione con altro personale.

GESTIONE LOCALI
CIRCOLO GOV CLUB - Genova

* Supporto motivato e professionale in grado di apportare un contributo
divalore alle attivita del team per il raggiungimento degli obiettivi
comuni grazie alla capacita di cooperare sinergicamente e di
comunicare in modo frasparente ed efficace.

* Uso esperto di [Software] per lo svolgimento delle proprie mansioni
assicurando accuratezza e aggiornamento costante in materia.

* Impiego di soluzioni e approcci conformi alle reali esigenze del cliente
per garantire un servizio di eccellenza al fine di convertire l'esperienza
soddisfacente in fidelizzazione.

SUPERVISORE
IMGECO - Genova

* Supervisione delle operazioni svolte da parti terze a garanzia del
mantenimento degli standard produttivi concordati,

* Supervisione dei lavori di installazione diimpianti [Tipologia] e garanzia
delrispetto di specifiche tecniche, standard di qualits ed esigenze di
cosfo e tempo.

* Ispezione visiva su materiali e prodotti in ingresso e accettazione o
rifiuto in caso di difetti o mancanzg dei requisiti standard,

AUTISTA
TECNOEDILE SRL - Genova

* Verifica della corretta applicazione delle norme di sicurezza per il
frasporto merci.

* Esecuzione di interventi di manutenzione ordinaria del mezzo.

* Pianificazione attenta dei percorsi per ottimizzare i tempi di consegna.

* Aggiornamento e controllo dei registri di consegna, elettronici o
cartacei.

* Rispetto scrupoloso delle norme stradali.

* Guida in sicurezza del veicolo assegnato su strade cittadine,
superstrade e autostrade.

* Effettuazione di consegne urgenti sostenendo trasferte notturne o nei
weekend.

* Garanzia dellintegrita dei colli alla consegna.

ISCRIZIONE RUOLO CONDUCENTI, NCC, CAMERA COMMERCIO GENOVA
- GENOVA

CORSO RAPPRESENTANTE , COMMERCIO, CAMERA COMMERCIO
GENOVA - GENOVA

ATTESTATO DI ANALISTA CONTABILE, ECONOMIA, GIUSEPPE CASAREGIS -
GENOVA
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Autorizze il frattamento dei miel dati personall ai sensi dellart. 13 del D. Lgs. 196/2003 e dellart. 13 GDPR (Regolamento UE
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